
Sumi Agro Limited ist ein international agierendes Unternehmen mit Sitz der deutschen 
Niederlassung in Allershausen.
Mehr als 20 Mitarbeiter registrieren, konfektionieren und vertreiben chemische und biologische 
Pflanzenschutzmittel, Dünger und Biostimulanzien in Deutschland und Österreich an den 
etablierten Großhandel. Wir stehen der Landwirtschaft als kompetenter Partner für die 
nachhaltige Pflanzenproduktion zur Seite.

Im Zuge unseres weiteren Wachstums, suchen wir ab sofort:

• Verkauf und Beratung unseres Produktprogramms für Feld- und
Sonderkulturen

• Betreuung unserer Ansprechpartner aus den Bereichen Handel, Anwender
und amtliche/private Beratung

• Übernahme von Budgetverantwortung für das Vertriebsgebiet
• Ausbau unserer Marktposition und Neukundengewinnung
• Durchführung von Kundenveranstaltungen
• Entwicklung eigener Ideen für die Kundenkommunikation bzw. regionaler

Empfehlungen zu unseren Produkten
•

Regionalleiter Vertrieb (m/w/d) 
Mecklenburg-Vorpommern, Brandenburg

• Ausbildung oder Studium im Agrarbereich bzw. Betriebsmittelbereitstellung
• Erfahrung im Verkauf und Einsatz landwirtschaftlicher Betriebsmittel
• Gute Kenntnisse der landwirtschaftlichen Produktionstechnik und

möglichst auch in Sonderkulturen
• Sicheres, sympathisches Auftreten und ausgeprägte Kunden- und

Verkaufsorientierung
• gute Selbstorganisation und Reisebereitschaft
• MS Office Kenntnisse setzen wir voraus

Wir bieten
• Unbefristete Vollzeitstelle
• Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung
• abwechslungsreiche Tätigkeit und kurze Entscheidungswege
• Mitarbeit in einem motivierten Team, in das Sie auch ihre eigenen Ideen

einbringen können
• Individuelle Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten

Ihre Bewerbung, mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres frühestmöglichen Eintrittsdatum 
richten Sie bitte vorzugsweise per E-Mail an: Elisabeth Bauer  elisabeth.bauer@sumiagro.com 

WIR TUN GUT. 

Fähigkeiten und Qualifikationen:

Aufgaben:




