
	� Strategische Entwicklung des internationalen Verkaufs 
zum Absatz- und Ertragsausbau

	� Strategischer Ausbau der Marke JOSERA, vor allen 
Dingen bei modernen landwirtschaftlichen Betrieben

	� Ausbau von Zielmärkten, insbesondere in der EU aber 
auch in definierten Drittländern

	� Kostenoptimierung bei Personal-, Verkaufs- und 
Produktkosten

	� Führung und Entwicklung eines internationalen Teams 
von Sales- und Key Account Managern

	� Mehrjährige Erfahrung und Erfolge in international 
ausgerichteten Vertriebspositionen

	� Expertise im Umgang mit internationalen 
Vertriebspartnern

	� Kenntnisse der Landwirtschaft und internationaler 
Agrarmärkte

	� Fundierte Fachkenntnisse im Bereich Export
	� Zielstrebiges Auftreten, überaus hohe 

Kommunikationsfähigkeit im Umgang mit Ihren 
betriebsinternen und- externen Ansprechpartnern

	� Die nachhaltige Umsatz- und Deckungsbeitragsentwicklung 
sind für Sie entscheidende Größen und Maßstäbe Ihres 
operativen sowie strategischen Handelns

	 Internationale Reisebereitschaft

JOSERA ist ein Vordenker und Vormacher für die zukunftsfähige Ernährung von Nutztieren. Als solcher sind wir seit über 75 Jahren 
ein starker Partner der Landwirtschaft. Mit hochwertigen Produkten und praxisorientiertem Know-how unterstützen wir 
Landwirte weltweit erfolgreich dabei, ihre Erträge zu steigern und Wachstumsziele zu erreichen. Die Marke JOSERA steht für 
höchste Qualität, Innovation und Wachstum. 
Bei uns gibt es viele anspruchsvolle Aufgaben – schreiben Sie mit an unserer Erfolgsgeschichte.
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Ihre Aufgaben

	� Mitwirkung bei strategischen Entscheidungen
	� Eigenverantwortliches Handeln und 

Verantwortungsübernahme
	� Stetige Weiterentwicklung durch Trainings und Coachings
	� Flache Hierarchien und offene Kommunikation bieten 

die Möglichkeit Ihre Fähigkeiten und Kreativität 
gewinnbringend einzusetzen

	 Attraktives Gehaltspaket mit Zusatzleistungen

Ihre Chance

Ihr Profil

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung im PDF-Format 
(max. 5 MB). Bitte schicken Sie Ihre Unterlagen mit 
Ihren Gehaltsvorstellungen und dem frühest 
möglichen Eintrittstermin an: 
Frau	 Carolin Fürst  
E-Mail:	 bewerbung@josera.de 
Telefon:	 09371 940-891
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