
Ihre Aufgaben:
Fachliche und disziplinarische Führung des regionalen Verkaufsteams
Durchführung der Kontakt-, Beratungs- und Auftragsabschlussbesuche
Persönliche Betreuung von meinungsbildenden Landwirten und
landwirtschaftlichen Großbetrieben sowie Handel und Offizialberatung
Durchführung von Schulungs- und Vortragsveranstaltungen sowie Feldtagen
Organisation, Anlage und Betreuung von Demonstrationsversuchen
Analysen des Marktes
Pflege eines Kundendatenbanksystems

Ihr Profil:
Abgeschlossenes Studium der
Agrarwissenschaften
Gute pflanzenbauliche Kenntnisse und
Grundkenntnisse der landwirtschaftlichen
Betriebswirtschaft
Berufserfahrung im o.g. Aufgabenbereich,
inkl. Führungsverantwortung
Kommunikations- und
Überzeugungsfähigkeit und gutes
Organisationsgeschick
Verhandlungsgeschick und
kundenorientiertes Handeln
Selbstständiges Arbeiten sowie einen
sicheren Umgang mit MS-Office
Kreativität und Innovationsfähigkeit

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit und unbefristet einen Beratungsstellenleiter (w/m/d) zur Unterstützung
unseres Beratungsteams für das Gebiet Brandenburg im Vertrieb Mais und Raps Deutschland der KWS SAAT SE & Co.KGaA.

Interessiert? Bewerben Sie sich bitte hier mit Ihrem Lebenslauf und einem Motivationsschreiben.

Ausschreibungsnummer:

2482

Über KWS:

KWS ist eines der führenden Pflanzenzüchtungsunternehmen weltweit. Seit mehr als 160 Jahren wird KWS als familienge-
prägtes Unternehmen eigenständig und unabhängig geführt. Schwerpunkte sind die Pflanzenzüchtung und die Produktion
sowie der Verkauf von Mais-, Zuckerrüben-, Getreide-, Kartoffel-, Raps- und Sonnenblumensaatgut. KWS setzt modernste
Methoden der Pflanzenzüchtung ein. Mit rund 5.147 Mitarbeitern ist KWS in mehr als 70 Ländern präsent. Weitere Informa-
tionen: www.kws.de/karriere. Folgen Sie uns auf LinkedIn® unter https://www.linkedin.com/company/kwsgroup/.

https://career5.successfactors.eu/sfcareer/jobreqcareer?jobId=2482&company=kwssaatse

